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Thema

Die Bundeswehr ist einer der groBten offentlichen Auftraggeber
Deutschlands — auch im Bereich Medizintechnik. Doch wer sich an
den Ausschreibungen beteiligen méchte, steht vor besonderen An-
forderungen und Abldufen:

> Wie sind Vergabeverfahren der Bundeswehr strukturiert?

> Welche rechtlichen und technischen Besonderheiten gelten fir
MedTech-Produkte?

> Wie sollten Angebote optimal vorbereitet sein?

Diese und weitere Fragen stellen insbesondere kleine und mittlere
Unternehmen (KMU) vor Herausforderungen. Die Ausschreibungs-
verfahren sind komplex, die rechtlichen Rahmenbedingungen viel-
schichtig und die Nutzung von Vergabe-Plattformen erfordert ei-
nen sicheren Umgang.

In drei aufeinander aufbauenden Modulen beleuchtet diese Webi-
narreihe die unterschiedlichen Aspekte von Vergabeverfahren:

Modul 1 | 02.10.2026

Grundlagen des Vergaberechts — Einfiihrung in die rechtlichen
Rahmenbedingungen, typische Stolperfallen und Tipps fur die
erste Teilnahme an Ausschreibungen.

Modul 2 | 06.11.2026

Besonderheiten in der Beschaffung von Medizintechnik — Bran-
chenspezifische Anforderungen, Klassifizierung von Produkten, Zu-
lassungen und Praxisbeispiele erfolgreicher Ausschreibungen.

Modul 3 | 04.12.2026

Einstieg in die e-Vergabe-Plattform — Schritt-fir-Schritt-Anleitung
flr Registrierung, Angebotsabgabe und Fristenkontrolle; inklusive
Demonstration der Plattform.

Ziele

Die Webinarreihe bietet einen Einstieg in die Bundeswehrbeschaf-
fung und vermittelt Schritt fir Schritt ein Verstandnis der
Vergabeverfahren und branchenspezifischen Anforderungen.
Durch die praxisnahe Gestaltung lernen die Teilnehmenden typi-
sche Fehler bei der Teilnahme an Ausschreibungen zu vermeiden
und die e-Vergabe-Plattform sicher zu nutzen.

Zielgruppe

Angesprochen sind insbesondere Mitarbeitende von kleinen und
mittleren MedTech-Unternehmen aus den Bereichen Vertrieb, Re-
gulatory Affairs, Recht/Compliance oder Produktmanagement, die
an Ausschreibungen der Bundeswehr teilnehmen (mdochten).

Referent:innen

> Katharina Strauf}
Rechtsanwaltin
Kunz Rechtsanwilte | Koblenz

> Veronika Bagriantseva
Projektleiterin
Beschaffungsamt des BMI | Bonn

Moderation
> Andre Kindler
Referent flr Landertatigkeit
BVMed - Bundesverband Medizintechnologie e.V. | Berlin
Seminarbetreuung
> Tina Wilke

Referentin BVMed-Akademie
BVMed-Akademie | Berlin

Teilnahme

Die Teilnahme nur mit vorheriger Anmeldung mog-
lich, Uber die eine Anmeldebestatigung ausgestellt
wird.

Einwahldaten
Zugangsdaten werden spatestens 2 Tage vor Webi-
narbeginn per E-Mail libermittelt.

Stornierung

Kostenfreie Stornierung bis 5 Werktage vor Beginn
der Webinar-Reihe bzw. dem jeweils gebuchten
Einzel-Webinar moglich. Danach ist die volle
Teilnahmegebihr auch bei Nicht-Teilnahme fallig. Es
gelten unsere »Teilnahme- und
Stornierungsbedingungen«.

Anmeldung

Modul 1 | 02.10.2026

Modul 2 | 06.11.2026
Modul 3 | 04.12.2026

Teilnahmegebiihr

Inbegriffen sind die Webinarunterlagen. Fallig
nach Erhalt der Rechnung ohne jeden Abzug.
Rechnungsstellung erfolgt nach Durchfiihrung
der Veranstaltung.

BVMed-Mitglieder | pro Person
249,00 € | pro Modul | zzgl. MwsSt.
296,31 € | pro Modul | inkl. MwSt.

Nicht-Mitglieder | pro Person
269,00 € | pro Modul | zzgl. MwsSt.
320,11 € | pro Modul | inkl. MwSt.

Grundlagen des Vergaberechts

Besonderheiten: Beschaffung von Medizintechnik

Einstieg in die e-Vergabe-Plattform

Veransalter

BVMed-Akademie

c/o Bundesverband Medizintechnologie e. V.
Reinhardtstrale 29 b, 10117 Berlin

Tel. | +49 30 246255-0
info@bvmed-akademie.de
www.bvmed-akademie.de

Die BVMed-Akademie behdlt sich den Wechsel von
Dozenten und/oder Verschiebungen bzw. Anderun-
gen im Programmablauf vor. Muss eine Veranstal-
tung aus Griinden, die die BVMed-Akademie zu ver-
treten hat, ausfallen, so werden lediglich bereits ge-
zahlte Teilnahmegebiihren erstattet. Weiterge-
hende Anspriiche sind ausgeschlossen.

» hieranmelden || bis 01.10.2026 | 15:00 Uhr
» hieranmelden || bis 05.11.2026 | 15:00 Uhr
» hier anmelden || bis 03.12.2026 | 15:00 Uhr


https://www.bvmed.de/akademie/haeufige-fragen
https://www.bvmed.de/akademie/haeufige-fragen
https://www.bvmed.de/de/bvmed/veranstaltungen
http://www.bvmed.de/bw-vergaberecht-26
http://www.bvmed.de/beschaffung-bw-26
http://www.bvmed.de/bw-evergabe-26
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Modul 1 | 02.10.2026

Ein solides Verstdandnis des Vergaberechts ist entscheidend, um
erfolgreich an 6ffentlichen Ausschreibungen teilzunehmen. Of-
fentliche Vergabeverfahren unterliegen klaren rechtlichen Rah-
menbedingungen, die Fristen, Dokumentationspflichten und
Formalien vorgeben. Ein grundlegendes Wissen Uber diese Vor-
schriften ermaglicht, Ablaufe korrekt zu verstehen, Fehler zu ver-
meiden und Chancen auf erfolgreiche Angebotsabgaben zu er-
hoéhen.

Das Modul vermittelt, welche Schritte bei Vergabeverfahren zu be-
achten sind, welche Stolperfallen haufig auftreten und wie Unter-
nehmen sich frihzeitig auf Ausschreibungen vorbereiten konnen.
Damit werden die Grundlagen fir eine erfolgreiche Beteiligung ge-

legt, selbst wenn bisher keine Erfahrung besteht.

Modul 2 | 06.11.2026

Die Beschaffung von Medizinprodukten durch die Bundeswehr
unterliegt spezifischen Anforderungen, die Gber die allgemeinen
Regeln des Vergaberechts hinausgehen (konnen). Dazu gehoren
Klassifizierungen von Produkten, Zulassungsvoraussetzungen
und branchenspezifische Vorgaben.

Dieses Modul zeigt auf, worauf MedTech-Unternehmen beson-
ders achten missen, wie Ausschreibungen der Bundeswehr in
der Praxis ablaufen und welche typischen Herausforderungen
auftreten kénnen.

Modul 3 | 04.12.2026

Die e-Vergabe-Plattform der Bundeswehr (e-Vergabe) ist das
zentrale Tool fir die Teilnahme an Ausschreibungen. Fiir Unter-
nehmen ohne Erfahrung kdnnen Registrierung, Angebotsabgabe
und Einhaltung von Fristen komplex erscheinen.

Dieses Modul vermittelt Schritt fur Schritt, wie Unternehmen ihr
Produkt auf den Plattformen korrekt registrieren, die notwendi-
gen Unterlagen hochladen und Fristen kontrollieren. Praktische
Tipps zur Angebotsgestaltung helfen, die eigene Position zu star-
ken und erfolgreich am Verfahren teilzunehmen.

Besonders praxisnah: Eine Demoversion der e-Vergabe-Plattform

wird prasentiert.
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Teilnehmerregistrierung

Andre Kindler
BegriiBung

Katharina Strauf

Grundlagen des Vergaberechts

> Einfihrung in das Vergaberecht

> Einordnung des Vergabebeschleunigungsgesetzes
und aktuelle Gesetzesanderungen

> Uberblick {iber zentrale Vorschriften und Fristen

> Praktische Tipps fur die rechtssichere Teilnahme an
Ausschreibungen

Fragen der Teilnehmer:innen

Ende

Teilnehmerregistrierung

Andre Kindler
BegriiBung

Katharina StrauR

Besonderheiten in der Beschaffung von

Medizintechnik

> Anforderungen der Bundeswehr

> Klassifizierung und notwendige Zulassungen

> Typische Vergabeprozesse und branchenspezifische
Besonderheiten

> Analyse von Praxisbeispielen aus bisherigen Aus-
schreibungen

Fragen der Teilnehmer:innen

Ende

Teilnehmerregistrierung

Andre Kindler
BegriiBung

Veronika Bagriantseva

Einstieg in die e-Vergabe-Plattform des

Beschaffungsamtes

> Schritt-flr-Schritt: Registrierung, Angebotsabgabe
und Fristenkontrolle auf e-Vergabe

>Vorbereitung und Upload bendtigter Dokumente

> Checkliste: Was fir die erste Ausschreibung zu be-
achten ist

Fragen der Teilnehmer:innen

11:45 Uhr Ende



