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Ubersicht

Zum Thema

Offentliche Krankenhaustréger, einschlieBlich der fiir sie han-
delnden Einkaufsgemeinschaften, missen bei ihrer Beschaf-
fungstatigkeit das Vergaberecht beachten. Der Vertrieb von
Medizinprodukten folgt hier besonderen Regeln.

Die Vergabeverfahren werden dabei zunehmend komplexer.
Digitalisierung, Vernetzung und die Nachfrage nach konzepti-
onellen Problemldsungen jenseits der reinen Produktlieferung
bestimmen mehr und mehr das Design zukunftsweisender
Vergabeverfahren. Diese stellen Medizinproduktehersteller
und -lieferanten aktuell vor ganz neue Herausforderungen.

Das Seminar setzt folgende Schwerpunkte:

>  Offentliche Krankenhaustrager und Einkaufsgemein-
schaften | traditioneller Einkauf

>  Besondere Anforderungen und Verfahren

Umgang mit besonderen Verfahren

> Vertragsanderungen / Preisanpassungen bei 6ffentlicher
Auftragsvergabe

> Tipps und Tricks | Do’s and Don’ts in Vergabeverfahren

\

Ziele

Die Veranstaltung vermittelt Kenntnisse, um bei Beschaffun-
gen offentlicher Krankenhaustrager zielgerichtet und effektiv
agieren zu konnen. Dies gilt sowohl allgemein fiir die Vorberei-
tung von Angeboten und Teilnahmeantragen, als auch fiir die
zielorientierte Vorbereitung auf komplexere Beschaffungspro-
jekte. Die nach Bekanntmachung eines Vergabeverfahrens in
der Regel kurzen Teilnahme- und Angebotsfristen fordern hier
eine moglichst friihzeitige zielorientierte Aufstellung.

Wahrend der gesamten Veranstaltung bleibt Raum fiir Ihre Fra-
gen an den Referenten und fiir den Austausch untereinander.

Ameldung bis 07.05.2024
online | www.bvmed.de/vergabe2024

Teilnahmegebiihr

Die Teilnahme ist nur nach vorheriger Anmel-
dung moglich, fiir die Sie eine Anmeldebestati-
gung per E-Mail erhalten.

BVMed-Mitglieder

Veranstaltungsort
BVMed-Akademie
Georgenstral3e 25| 10117 Berlin
5. Etage

Nicht-Mitglieder

Die Teilnahmegebtihr wird nach Erhalt der
Rechnung ohne jeden Abzug fallig. Die Rech-
nungslegung erfolgt nach Durchfiihrung der

Stornierung
Eine kostenfreie Stornierung ist bis spatestens 21

Werktage vor Seminarbeginn moglich Veranstaltung.

Inkl. Verplegung und Seminarunterlagen.

490,00 Euro | zzgl. MwSt. | pro Person
583,10 Euro | inkl. MwsSt. | pro Person

605,00 Euro | zzgl. MwsSt. | pro Person
719,95 Euro | inkl. MwsSt. | pro Person

Zielgruppe

Die Veranstaltung richtet sich an Unternehmen, die sich um
Auftrage im Markt der 6ffentlichen Krankenhaustrager be-
werben und deren Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter, die mit
der  Angebotsvorbereitung und  Konzeptbearbeitung
und/oder mit der strategischen Bearbeitung dieses Marktes
befasst sind.

Referent

> Dr. Oliver Esch
Rechtsanwalt, Partner und Fachanwalt fiir Vergaberecht
Esch Bahner Lisch Rechtsanwalte Partnerschaft mbB |
Koln

Seminarbetreuung

> Heike Bullendorf
Leiterin BVMed-Akademie
Bundesverband Medizintechnologie e. V. (BVMed) | Berlin

Veranstalter

BVMed-Akademie

c/o Bundesverband Medizintechnologie e. V.
Reinhardtstrale 29 b | 10117 Berlin

Tel. | +49 30 246255-0
www.bvmed-akademie.de

Die BVMed-Akademie behalt sich den Wechsel
von Dozenten und/oder Verschiebungen bzw.
Anderungen im Programmablauf vor. Muss
eine Veranstaltung aus Griinden, die die
BVMed-Akademie zu vertreten hat, ausfallen,
so werden lediglich bereits gezahlte Teilnah-
megebiihren erstattet. Weitergehende Ansprii-
che sind ausgeschlossen.


https://event.bvmed-akademie.de/#/events/a9d9a855-81b5-4f27-be30-036fd28c1acc/register/new
https://www.bvmed.de/de/bvmed/veranstaltungen
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Programm

09:30 Uhr

10:00 Uhr

10:50 Uhr

11:00 Uhr

11:30 Uhr

11:45 Uhr

12:20 Uhr

Kaffee-Empfang

Offentliche Krankenhaustriger und Einkaufsge-

meinschaften; traditioneller Einkauf

> Uberblick 6ffentliche Krankenhaustrager

> Einkaufsgemeinschaften

> Rechtsverhaltnisse

> Wechsel von Einkaufsgemeinschaften

> Rahmenvereinbarungen

> Boni

> Beratungsunternehmen als ,Herren des Ver-
fahrens”

> ,Klassische” Produktbeschaffung

Fragen & Diskussion

Besondere Anforderungen und Verfahren

> Verhandlungsverfahren und Innovationspart-
nerschaft

> Wirtschaftlichkeit vs. Qualitat

> Komplexe Beschaffungsmodelle

Fragen & Diskussion

Umgang mit besonderen Verfahren

> Vergaberechtliche Konzeptbewertung

> Vorteile flir Auftraggeber und Bieter

> Grundlagen erfolgreicher Konzepterstellung

> Zulassige Mitwirkung bei der Verfahrensvor-
bereitung?

Fragen & Diskussion

12:30 Uhr

13:30 Uhr

14:00 Uhr

14:10 Uhr

14:50 Uhr

15:30 Uhr

Mittagspause

Vertragsdanderung und Preisanpassung bei of-

fentlicher Auftragsvergabe

> Rechtsrahmen und Besonderhieten bei 6ffent-
lichen Auftragen

> Vertragsverlangerungen, Erweiterungen, Zu-
satzbestellungen

> Preisanpassungsverlagen - Anspruchsgrund-
lagen und Vorraussetzungen

Fragen & Diskussion

Tipps und Tricks | do’s and don’ts in Vergabever-

fahren

> Vergabebekanntmachungen richtig lesen

> Fragen und Riigen taktisch nutzen

> Umgang mit indikativen Angeboten bei Ver-
handlungsverfahren

> Umgang mit Vorabinformationsschreiben

> Schwachen der Angebotswertungen und Do-
kumentation nutzen

Fragen & Diskussion

Ende der Veranstaltung



