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Der Homecare-Management-Kongress
... ist eine kuratierte Fachveranstaltung mit Teilnehmenden* von:

 Hilfsmittel-Leistungserbringern 
und -herstellern 

 Homecare-Unternehmen 
 Krankenkassen & Behörden
 Politik & Selbstverwaltung 
 Pflege & Versorgung 
 Patientenvertretungen
 und weiteren Interessierten 

Fokus: Dialog, Lösungen und Umsetzbarkeit – kein Messebetrieb**

*  Aussage über prozentuale Zusammensetzung nach Teilnehmendengruppen erst ab 
2027 möglich, da erstmalige Erhebung in 2026.

** Der Kongress ist als fachlicher Austauschraum und nicht als Veranstaltung gemäß 
Gewerbeordnung (§ 64 GewO) konzipiert. 

Kongressfilm 2023






Impressionen 2025



Beteiligung & Sichtbarkeit

Hinweis: Die Sponsoringpakete sind nicht exklusiv. Einzelne Sponsoringkategorien 
können mehrfach vergeben werden. Die Anzahl der Sponsoren je Kategorie wird 
durch den Veranstalter begrenzt, um eine angemessene Sichtbarkeit 
sicherzustellen.



Networking Partner

Leistungen:

 Erwähnung durch Moderation „sponsored by“ 
 Branding im Veranstaltungsbereich 
 hohe Sichtbarkeit im Networking-Kontext
 Logo auf Kongresswebsite & 

Kongressprogramm 
 1 Kongressticket inklusive

Abendveranstaltung

2.950 € zzgl. MwSt.

Panelbesetzung 2026



Networking Partner

Leistungen:

 Erwähnung durch Moderation „sponsored by“
 Branding im Pausenbereich 
 Logo auf Kongresswebsite & 

Kongressprogramm 
 1 Kongressticket inklusive

Kaffee- und Mittagspausen

1.950 € zzgl. MwSt. Produktbeispiel aus  2025

Konkrete Produktabstimmungen 2026 erfolgen nach 
Interessensbekundung



Merchandise Partner

Leistungen:

 Logo auf ausgewählten 
Kongressmaterialien

 Logo auf Kongresswebsite & 
Kongressprogramm 

 1 Kongressticket inklusive

Sichtbarkeit

Staff Guests

Produktbeispiele aus  2025

Konkrete 
Produktabstimmungen 2026 
erfolgen nach 
Interessensbekundung

950 € zzgl. MwSt.



Um die Qualität als Fachkongresses zu 
sichern, gilt:

Partnerschaftlicher Dialog auf 
Augenhöhe
Im Mittelpunkt stehen fachlicher Austausch, 
gemeinsame Lösungsansätze und eine konstruktive 
Diskussion im Interesse der Versorgungspraxis.

Keine reinen Vertriebs- und 
Verkaufsaktivitäten 
Die Kongresspräsenz dient der fachlichen Sichtbarkeit 
und Vernetzung, nicht der aktiven und unmittelbaren 
Geschäftsanbahnung.

Grundprinzipien
Drei gute Gründe auf einen Blick:

 Exklusiver Zugang zu Entscheider:innen, 
u.a. von Kostenträgern, Politik und 
Versorgung

 Positionierung im richtigen Kontext: 
fachlich, glaubwürdig, wirkungsstark

 Echtes Networking statt Messebetrieb: 
persönliche Gespräche, die weiterführen!

Jetzt Partner werden!

Hinweis: Über die Zulassung von Sponsoren entscheidet der Veranstalter nach pflichtgemäßem 
Ermessen. Der Veranstalter ist berechtigt, Sponsoringanfragen abzulehnen - insbesondere 
wenn die angebotenen Produkte, Dienstleistungen oder Inhalte nicht dem thematischen 
Schwerpunkt des Kongresses entsprechen oder sonstige berechtigte Interessen des 
Veranstalters entgegenstehen. Ein Anspruch auf Teilnahme besteht nicht.



Kontakt

Tina Wilke
Referentin BVMed-Akademie

BVMed-Akademie
c/o Bundesverband Medizintechnologie e.V.
Georgenstraße 25
10117 Berlin

      +49 30 246 255 38 
      +49 174 215 4746   

wilke@bvmed-akademie.de
www.bvmed-akademie.de
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